POLSKA FUNDACJA
PRZEDSIEBIORCZOSCI

Polska Fundacja Przedsigebiorczosci jako instytucja wspierajaca mikro-, matych, $rednich oraz przyszlych
przedsiebiorcow ma przyjemno$é zaprosi¢ Panstwa na cykl szkolen nt. ,Jak zwiekszy¢ sprzedaz - podstawowe techniki
sprzedazowe”.

Czy mamy wptyw na to, co kupuje klient? Czy jesteSmy w stanie wptywaé na ilos¢ i warto$¢ kupowanych przez niego
produktéw? Zdecydowanie tak. Stuzg temu techniki sprzedazowe, dzigki ktorym kreujemy wysokos$¢ sprzedazy. Odpowiednia
prezentacja produktu (ustugi), znajomos$¢ potrzeb klienta, to klucz do sukcesu. Gtowny temat szkolenia podzielilismy na 3

moduty. Podczas pierwszego z nich:
»Pojecie koszyka wartosciowego i iloSciowego”

Szczeg6towo przyjrzymy sie takim zagadnieniom jak:

* sprzedaz komplementarna,
*  cross selling i up selling.

Warsztaty poprowadzi Anita Gatek - trener biznesu/Coach ICF/Trener FinxS® Sales. Wiedze trenerskg zdobyta
w wyniku ponad 12 lat doswiadczenia na stanowiskach menedzerskich w miedzynarodowej organizacji. Umiejetnosci i warsztat
nabyfa poprzez prowadzenie wewnetrznych szkoleni dla kadr kierowniczych z zakresu kompetencji twardych oraz miekkich.
Posiada duze doswiadczenie w zakresie prowadzenia szkoleri sprzedazowych (obstuga klienta, sprzedaz, negocjacje,
zarzadzanie kategorig). Ma uprawnienia do stosowania narzedzia badajgcego kompetencje sprzedazowe - FinxS Sales
Assessment. O sprzedazy opowiada z pasjg, chcac jg jednoczesnie zaszczepi¢ w Uczestnikach szkolen. Jest zwolenniczkg

partnerstwa zar6wno w relacji lider-zespot, jak i klient-sprzedawca/handlowiec.

Na podstawie elektronicznej listy obecnosci na szkoleniu, uczestnicy bedg mogli wygenerowa¢ zaswiadczenie

0 uczestnictwie w warsztatach oraz otrzymajg materiaty do tematu.

Szkolenie odbedzie sie 16.03.2021 r. (wtorek) w godzinach od 9.30 do 11.00.

ZAPISZ SIE

Serdecznie zapraszamy!

*Szkolenie odbedzie sie przy uzyciu platformy Zoom. Platforma Zoom jest niezaleznym od organizatora narzedziem wykorzystywanym

do przeprowadzania szkoleri przez PFP, stad w kwestiach problemdéw technicznych m.in. z zaktadaniem konta, prosimy o kontakt
bezposrednio

Z jego dostawca. Link do pokoju oraz inne szczegdty szkolenia zostang przestane do zaakceptowanego uczestnika w osobnej wiadomosci e-

mail.

**W celu zapisania sie na szkolenie, zapraszamy do rejestracji na stronie internetowej Polskiej Fundacji Przedsigbiorczosci
(www.pfp.com.pl). Rejestracja na webinarium jest moZliwa tylko za posrednictwem formularza. Liczba uczestnikéw jest ograniczona,

decyduje kolejnosc zgtoszer.

***Zgtoszenie uczestnictwa w szkoleniu jest jednoznaczne z potwierdzeniem przez Uczestnika zapoznania sie z ogdlnymi warunkami

organizacyjnymi szkoleri PFP i wyrazeniem zgody na ich zastosowanie. W razie pytari, prosimy o kontakt mailowy pod adresem:
p.pinkowska@pfp.com.pl.
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